OBCHODNI A PRUMYSLOVA RESENI | Rizeni celého podniku/organizace (ERP) — obchod, marketing, servis, vjroba, zdroje...

informaéni systém

KARAT Software a.s.

Husova 2, 750 02 Prerov

Ceska republika

Tel.: +420 581 737 111, fax; +420 581 737 193
Kontaktnf osoba: Ing. Miroslav Tichon

E-mail: info@karatsoftware.cz
http://www.karatsoftware.com

Ceské/slovenské uzivatelské prostied: ano/ano
Podporované legislativa: ceska, IAS, slovenska,
US GAAP

Pocet instalaci: 101 - 500

Cena instalace: kontaktujte dodavatele
Reference v CR/SR: Hortim-International, s.ro.,
TNT Innight Czech Republic s.r.o., RESPECT, a.s,,
BENES a LAT a.s., GES-ELECTRONICS, a.s.,
ADLER CZ as., Rodinny pivovar BERNARD a.s.,
Hanacka kyselka s.r.o., LINEA NIVNICE, a.s.

Velikost zakaznika
koncovi zakaznici
malé organizace (do 50 zaméstnancd)
stredni organizace (50 az 500 zameéstnanct)
velké organizace (nad 500 zaméstnancd)
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Oblast nasazeni (odvétvi)
doprava
energetika
financnictvi
média a reklama
neziskové organizace
obchod
odborné sluzby
Skolstvi
telekomunikace a hosting
véda a vyzkum
statni sprava
vyroba
zdravotnictvi
zemedélstvi, lesnictvi a rybolov
obecné — bez konkrétniho zamérent
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Typ feseni
M Rizeni celého podniku/organizace (ERP) — obchod,
marketing, servis, vyroba, zdroje...

M Financni a personalni systémy — Ucetnictvi, mzdy,
majetek, pokladny, sklady, personalistika...

W Intranetové portdly, fizeni projektd, workflow, spréva
dokumentd, helpdesk, sprava zékaznikd (CRM)

W Néstroje pro analyzu dat (Business Intelligence) —
obchod, marketing, finance, vyroba...

M E-commerce — komunikace s dodavateli, odbérateli
a koncovymi zakazniky (B2B a B2C scénére)

W Primyslova automatizace, fizeni vyroby, vizualizace,
CAD, SCADA, GIS...

M Reseni pro ICT infrastrukturu — zalohovanf dat,
firewally, administrace IS, antivirové systémy...

M Hostované reseni

M Reseni pro praci s PDA, smartphone a embedded
zaffzenimi

Pfipadova studie na str. 127

prizpusobi se
lehce Vasi firmé

IS KARAT

1S KARAT je komplexni podnikovy informacni systém,
ktery vyuZivaji stovky obchodnich, vyrobnich
a servisnich firem. Rada jeho uZivatelt dosahuje
vynikajicich a excelentnich vysledk( v tuzemsku i na
svétovych trzich.
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KOMPLEXNOST
KARAT se fadi mezi nejkvalitnéjsi tuzemské ERP
systémy zejména diky svym vlastnostem — funkc-
nosti, stabilité, otevfenosti, intuitivnimu rozhrani,
modern{ technologii a $kélovatelnosti, vicejazycnosti
a kvalitnim konzultantm s bohatou praxi.
Prenos zkusenosti z praxe do vyvoje hraje vyznam-
nou roli pfi rozvoji systému KARAT. Do inovacniho
procesu jsou zapojeni odbornici z podnikovée
praxe (darfiovi poradci a auditori), partnerskych
firem (Microsoft, Sybase), vysokych Skol a nékteri
zakaznici. To umozriuje drzet IS KARAT na vysoké
technologické a funkeni Grovni.

Nadstandardni funkénost jiz ve standardu:
Propracovana aplikacni (business) logika spolecné
s rozsahlou a variabilni funkénosti (pres 40 moduld)
umoziuje s vysokou efektivitou fidit vétsinu firem-
nich procesu.

Modularita umoznuje vybér pouze téch ¢asti, které
podporuji Vase procesy. Klademe ddiraz na prodejni
a nakupni management (CRM, SCM), vyrobni
management (vCetné planovani MRP |, MRP I,

APS), manazerské fizeni (MIS) a Fizeni financi.
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Obr. 1 Podporované procesy

Sfla KARATU tkvi v propracovanych vazbéch, jez
usnadnujf préci a rozhodovani, komunikaci uvnitf
firmy, se zakazniky i statnimi organy.

Stabilita: Optimalizovany datovy model mé pozi-
tivni vliv na stabilitu a odezvy KARAT, ktere z{stavajf
konstantnf i pfi rostoucich objemech dat a soubézné
préaci vétsiho mnozstvi uzivateld.

Otevrenost: Prednosti je schopnost pfizpUsobit
se specifickym firemnim potfebam. Snadno Ize
zménit vystupy nebo vzhled, logiku a funkénost
vstupnich formulard, vkladat do nich pocitané Udaje,
obrézky ap. K modifikaci a vytvarenf novych agend
slouZi nastroj KARAT Modeler.

Standardné je podporovana elektronickd vyména
dat (XML, EDI, ISDOC, PDF, PRN, PSR, RTF, TXT,
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Microsoft

HTML), komunikace s dochézkovymi systémy, CAD/
CAM systémy, DMS, cteckami ¢arovych kodd, VolP
systémy, komunikace s MS Office (Excel, Word,
synchronizace s Outlookem) vcetné vytvarent Sablon
pro DOC a XLS dokumenty, intranet a Internet.

Intuitivni ovladani: Dle prlzkumu, ktery se pra-
videlné provadi, zékaznici vysoce hodnoti intui-
tivni uzivatelské rozhrani IS KARAT a snadnou
moznost pfizplsobeni aplikace bez nutnosti pro-
gramovani — navigace na miru, vlastni obrazovky,
sestavy, grafy, kontingencni tabulky ap.
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Obr. 2 APS - interaktivni Gantty

Bezpecnost: Maximalni bezpecnost a ochranu
dat zajistuje pristupovy systém IS KARAT (prava
az na klice tabulek) spolecné s pristupovym sys-
témem databéaze.

Velkou vyhodou architektury client/server je tech-
nologie transak¢ntho zpracovani, kterd zajistuje
konzistenci dat v pfipadé vypadku béhem prova-
déné operace.

Technologicka vyspélost a skalovatelnost:

Stejné rychle, jako se méni svét kolem nas,
IS KARAT reaguje na nové trendy a poZzadavky
reality, zejména diky pouzitym technologiim,
vnitfni architektuf e a spolupraci s prednimi
vyrobci vyvojovych nastrojl a databazi.
Vyjimecna architektura, jejimz zdkladem jsou vyvo-
Jjové jadro a aplikacnf jadra, umozhuji rozsifovat IS
KARAT na Urovni statnich, partnerskych a firemnich
feSeni. Vyvojové jadro tvori systémové knihovny
a KARAT Modeler (vlastni CASE) k rychlému
vytvarenf aplikact v prostfedi KARAT. Aplikacnf jadra
obsahujf spolecné viastnosti, jejichZ cilem je zajiste-
ni bezpecnosti a jedinecnosti business logiky.
Podpora rlznych databéazi (MS SQL Server,
Sybase ASE nebo ASA), rliznych architektur pro-
cesort (Intel, RISC) a operacnich systémU serve-
rd (MS, Linux, SUN Solaris, IBM AIX) umoznuji
provoz v rizné velkych spolec¢nostech.

RUst firmy a datové zékladny proto nemusi
znamenat nic jiného nez po uhé posileni nebo
zménu databazového serveru.

Vicejazycnost: Implementace IS KARAT probiha
v souladu s Ucetnimi zvyklostmi, ceskou a slo-
venskou legislativou. UzZivatelé mohou produkt
zobrazovat v cesting, slovenstiné a anglictiné.





